Investeringsaanvraagformulier

Het Fries Sport en Cultuur Fonds

Het Fries Sport en Cultuur Fonds (FSCF ) wil die initiatieven voeden en financiële ruimte creëren om goede plannen voor evenementen realiseerbaar te maken, echter het fonds verstrekt geen subsidies. Het FSCF verstrekt risicodragend kapitaal onder strikte voorwaarden aan culturele of sportgerelateerde projecten, instellingen en/of ondernemingen.
Voordat u het investeringsaanvraagformulier invult, raden wij u aan eerst het Fondsreglement van het Fries Sport en Cultuur Fonds door te nemen. 

Indien u van mening bent dat uw evenement een bijdrage levert aan de verwezenlijking van de doelstellingen van het fonds (Artikel 2), past binnen onze investeringsdoelgroepen (Artikel 3) en voldoet aan onze beoordelingscriteria (Artikel 8), dan verzoeken wij u over te gaan tot het invullen van het investeringsaanvraagformulier.  

Persoonsgegevens

Naam 




:

Adres




:

Postcode/woonplaats


:

Telefoonnummer


:

Mobiele nummer


:

Emailadres



:

Organisatiegegevens

Naam organisatie


:

Bezoekadres



:

Postcode/woonplaats


:

Telefoonnummer


:

Emailadres



:

Postadres



:

Postcode/plaats


:

KvK-nummer



:

Statutair directeur(en)


:

Privéadres



:

Woonplaats/postcode


:

Telefoonnummer


:

Mobiele nummer


:

Emailadres



:

Gaarne de volgende stukken (digitaal) als bijlage meesturen:

- Kopie Statuten



 ja
 nee
 nvt

- Kopie Aandeelhoudersovereenkomst
 ja
 nee
 nvt

- Kopie VOF-contract



 ja
 nee
 nvt

- Originele uittreksel KvK


 ja
 nee
 nvt
(maximaal 12 mnd oud)

- Kopie geldige legitimatie


 ja


- Kopie jaarcijfers voorgaande jaren

 ja
 nee
 nvt

- Ondernemingsplan



 ja
 nee
 nvt

- Projectplan




 ja
 nee
 nvt

Financieringsvraag

1. Er is een totale kapitaalbehoefte van € ……………
2. Beoogde wijze van financiering van deze kapitaalbehoefte.

Eigen inbreng 

€ ….

Lening Bank

€ ….

Lening Elders

€ ….

Subsidies

€ ….

Giften/Donaties
€ ….
Sponsoring

€ ….

Overig/anders

€ ….

FCSF


€ ….
Totaal:                         € ….

3. De reden van deze financieringsaanvraag

Toelichting:

	Deze financiering is nodig om …


Investeringscriteria FCSF
1. Het project/activiteit/evenement betreft een initiatief in Friesland.

 ja
 nee

2. Is er naast financiële middelen ook strategische ondersteuning nodig.
 ja
 nee

    
Zo ja, op welk gebied:

	


3. Hoe zou u uw project/activiteit/evenement het beste typeren (aankruisen wat het meest van toepassing is):


het betreft een activiteit die bestaande activiteiten versterken.


het betreft een activiteit die leidt tot een kwaliteitsverbetering van bestaande          activiteiten.


het betreft een activiteit die zorgdraagt voor uitbreiding van het aanbod van evenementen ter versterking van stuwende culturele en sportieve voorzieningen.


anders, namelijk …….. (invullen wat)

4. Heeft het project/activiteit/evenement uw inziens de potentie een substantiële hoeveelheid bezoekers te trekken. 




 ja
 nee

Toelichting:

	


5. Is het project/activiteit/evenement in belangrijke mate gericht op het aantrekken van initieel bezoek van buiten de 3 noordelijke provincies.

 ja
 nee

6. Spreekt het project/activiteit/evenement uw inziens een publiek van voldoende omvang aan en is het project/activiteit/evenement makkelijk toegankelijk, zodat het kan uitgroeien tot een regionaal of (inter)nationaal project/activiteit/evenement.

Toelichting:

	


7. Levert het project/activiteit/evenement een bijdrage aan de naamsbekendheid, promotie, imago van de provincie Friesland en het creëren van een aantrekkelijk woon-, werk- en leefklimaat in Friesland.



 ja
 nee

8. Is het project uw inziens in voldoende mate uniek dat bezoekers het project/activiteit of evenement binnen drie jaar nogmaals willen bezoeken.

 ja
 nee

9. Het project/activiteit/evenement dient een regelmatig terugkerend evenement te zijn of te worden. Is hiervan sprake?





 ja
 nee

Toelichting:

	


10. Indien het een lokale of kleine regionale project/activiteit/evenement betreft, hebben de initiatiefnemers voldoende potentie en/of ambitie om van het project/activiteit/evenement een regionaal of zelfs (inter)nationaal gebeuren te maken. Heeft het project/activiteit/evenement daartoe voldoende potentie.
 ja
 nee

Toelichting:

	


11.  Levert het project/activiteit/evenement een duidelijke verbreding en verdieping op in de regio t.o.v. het reeds bestaande aanbod (t.a.v. thema, doelgroep en imagobepalende karakter.







 ja
 nee

Toelichting:

	


12. Is er sprake van continuïteitsproblemen.



 ja
 nee

De initiatiefnemer(s)/team/organisatie 
· Een korte omschrijving van personalia (naam, leeftijd), burgerlijke staat (gehuwd, partner, kinderen), opleiding en relevante (werk)ervaring van de initiatiefnemer(s) en belangrijkste teamleden. Tevens een korte omschrijving van kwaliteiten, kennis en ervaring. Ook de zwakke kanten aangeven (bijv. ontbrekende expertise, know-how, vaardigheden). Geen CV opsomming, maar beschrijvend. Maximaal 1 A4tje per persoon.
· Welke resultaten hebben u en/of uw teamleden in het verleden behaald

· Wie is waarvoor verantwoordelijk en waarom;

· Wat zijn de sterke punten van de initiatiefnemer/teamleden/organisatie (waarin bent u of uw organisatie werkelijk goed en welke mogelijkheden geeft dat aan het project);

· Organisatiestructuur;

· Adviseurs (wie, waarom).

Het project/activiteit/evenement 
In dit onderdeel licht u het project/activiteit/evenement toe. Maximaal 1 A4tje.

· Een korte, heldere omschrijving van uw project/activiteit/evenement.

· wat houdt het project in;

· waarom is het project onderscheidend, innovatief en aansprekend;

· Wat zijn de doelen die u met het project/activiteit/evenement wilt bereiken.

· Wat zijn de operationele aspecten van het project.

· Wat zijn de criteria voor succes, van welke factoren hangt het succes af.

Marketing & Sales

In dit onderdeel omschrijft u de volgende zaken. Maximaal 2 A4tje.

1. Marktonderzoek/-beschrijving (waaruit blijkt dat er behoefte is aan uw project, marktcijfers en -trends)

2. Welke doelgroepen wilt u bereiken met het project/activiteit/evenement.

3. Wat is de omvang van deze doelgroepen.

4. Waar bevinden zij zich.

5. Waar gaat u aan verdienen?

6. Wat zijn de bezoekers/klanten bereid te betalen, welke prijs gaat u vragen.

7. Welke projecten/evenementen kunnen worden gezien als concurrenten.

8. Wat zijn de voordelen/nadelen van deze concurrerende projecten/evenementen. 

9. Waarom zouden bezoekers/klanten komen? (bereikbaarheid, uniek project, kwaliteit, prijs, etc..)

10. Wat is uw marketingstrategie?

11. Welke marketingactiviteiten gaat u ondernemen?

12. Welke marketingcommunicatie gaat u inzetten?

13. Hoe gaat u bezoekers/klanten werven. 

a. Alleen, in samenwerking met anderen, of anders.

b. Hoe? Persoonlijk, beurzen, mailings, advertenties, etc..

c. Zijn er intentieverklaringen of harde toezeggingen. 

14. SWOT (Sterkte, zwakte, kansen en bedreigingen)
15. Conclusies en acties a.g.v. SWOT 
Financiën

In dit onderdeel geeft u informatie over de volgende zaken. Maximaal 2 A4tjes.
1. Een investeringsbegroting.

2. Een exploitatie-/liquiditeitsbegroting.
Overige zaken
1. Zijn er momenteel juridische, fiscale of overige geschillen of zijn er geschillen te verwachten. Zo ja, wat is de status en de verwachting.

 ja
 nee

	


2. Waarom zou het FCSF in uw project moeten investeren?
	


3. Wat is uw investeringsvoorstel richting het FCSF?

	


4. 
Wat zijn de exit-mogelijkheden voor het FCSF?

	


5.
Overige relevante zaken die niet ter sprake zijn gekomen.
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